
【⻁の巻】
リサーチから契約まで



⾃⼰紹介

佐藤エイジ 49歳@横浜
建設会社でサラリーマン (物販,広告とは全く無縁の世界)

2017年末にブログでアフィリエイト開始 (これまでの報酬は結構スゴイです︕)

2018年2⽉より成⽥さんのAmazon物販セミナー参加
2019年8⽉成⽥さんのFB広告セミナー (⇒意味不明な単語の連発)

2019年9⽉よりOMPに参加
2019年11⽉に初クラファン実施
ビギナーズラックで約168万円達成するもその後伸び悩む
数うちゃ当たる作戦でクラファンに取り組む
広告戦略を勉強してプロジェクトを実施 (徹底的にパクる)

現在に⾄る



今、ハマっていること

・クラファンを起点とした物販事業
サラリーマン業以外の収⼊源
純粋に楽しい

・サラリーマン業
なんだかんだ⾔っても収⼊源の⼀つ
楽しくない仕事は断る
(ようにしている)

・筋トレ
健康第⼀︕



・サラリーマン業だけはなんだかつまんない
・稼ぎたい︕
・嫁をビジネスクラスに乗せて海外旅⾏に⾏く︕

今年の初めに⽴てた⽬標
・クラファンで1000万円到達 (まだ道半ば…)
・狙ってヒットさせる
・法⼈化 (⇒最近は最強の副業サラリーマンに変えた)
・BtBにつなげる

物販を始めたきっかけ



これまでの実績 (2019年11⽉〜、おかわり含む20件)



⼼構え



成⽥さんの教え

まずは打率よりも
打席に⽴つこと

プロジェクトを開始すること



成⽥さんの教え (佐藤の解釈)

打席に⽴つには
素振りが⼤切︕

メールを送ること



何件メールを送っていますか︖

ん︖ 20件︖︖
全然⾜りないよ︕



メールを送信する上での⼼構え
⽇本⼈⽇本⼈以外の⼈

⾃信過剰
嘘と思っていない
俺に任せろ︕
交渉ありき

⾃信なさげ
嘘つけない
お願いします
交渉しない



⽇本⼈の性格
シャイでおとなしい、内向的
細部にこだわる完璧主義 (致命的⽋陥︕)
⾃⼰肯定感が低い
バカ正直

とにかく⾏動すること︕
60点でOK︕



リサーチから契約まで



リサーチ〜契約まで
1. キーワード選定
2. Kickstarter、Indiegogo、Googleで検索
3. ⽚っ端からリスト化 (細かく⾒ない)
4. CSVに保存
5. Thunderbird (メールソフト)で⼀括送信
6. 数⽇後に２回⽬送信〜4回くらい送信
7. 返事が来たら直ぐ返信 (絶対に24時間以内︕)
8. Zoom, Skype, Google Meetの打合せは断らない



キーワード選定
検索ボリュームは気にしない
先ずは⾃分の興味のあるジャンルをリスト化



Kickstarter, Indiegogo, Googleで検索
0.1秒⾒て気になったら⽚っ端からリスト化
売上や⾦額は気にしない
リスト化するのは商品タイトルとKSのURLのみ



200件くらい溜ったらメアド検索
クリエイターをクリック

https://www.kickstarter.com/projects/piorama/the-adjustable-backpack



200件くらい溜ったらメアド検索
メーカーウェブサイトをクリック

https://www.piorama.co/



200件くらい溜ったらメアド検索
CONTACT USを探す



200件くらい溜ったらメアド検索
メールアドレスをコピペしてリスト化



200件くらい溜ったらメアド検索
Privacy Policy, Terms＆Condition, Facebookも検索



200件くらい溜ったらメアド検索
Privacy Policy, Terms＆Condition, Facebookを検索



先ずは200件をリスト化する
商品名, KSのURL,メーカーサイトのURL、メール



Q&A



Thunderbirdで⼀括送信
フリーのメールソフト
https://www.thunderbird.net/ja/



Thunderbirdで⼀括送信
拡張機能 Mail Mergeを使⽤します
https://tone-log.com/tb-mailmerge-csv/

CSVファイルを⽤意する
本⽂作成
送信



Thunderbirdで⼀括送信
CSVファイルを⽤意する

商品名 メーカーのメールアドレス

使⽤しない



Thunderbirdで⼀括送信
本⽂作成

メーカーのメールアドレス

打診の⽂章を記載する
CSVに記載された{{name}}が⾃動的
に挿⼊される

１通⽬のメールの内容は
どのメーカーにも全て同
じにして商品名だけを
{{name}}で記載する。



Thunderbirdで⼀括送信
送信→Mail Mergeから200件に⼀括送信
⼀定の割合でUndelivered Mail Returned to Sender
を受領するが気にしない (送信失敗)



数⽇後に2回⽬送信 (私は4回くらいで諦める)

送信する内容は１回⽬に送信したメールに対して
[全員に返信]で送付

内容は前回送ったメールどう︖︖くらいの短い
メッセージ

返事が来たら直ぐ返信
こちらの熱意を伝える
数⽇待ってから返信するのは機会損失
24時間以内に必ず返信する



Zoom, Skype, Google Meetでの打合せ依頼
絶対に断らないこと
断ったり迷っていたら機会損失



交渉術
メーカーは⽇々多くのメールを受信している
⇒お前が⼀番信頼できそう︕と⾔わせる。

相⼿にとってのメリットを⾃信たっぷりに伝える
仕⼊価格とMOQ
相⼿がいることなので反応を⾒ながら
いつも上⼿くいくとは限らない
諦めも肝⼼︕



最後の⼀⼿となる決め球

• 勝⼿にティザーページを作成してメーカーに⾒せる。
• それなりに写真があって⽇本語の説明があればOK

⇒メーカーに熱意を⾒せるのが⽬的



おススメのリサーチ先



他の⼈がリサーチしないメーカーを狙う
お前で⽇本から30社⽬だよと⾔われる。

⇒⽇本でのクラファン過熱
相⼿のメーカーも強気 (価格, MOQなど)
ずらしたリサーチが必要 (KS, IGG以外)
⇒ Wadiz, ZecZec, Amazon-launchpadなど…

KS, IGGで売れている商品は競合が多い
KS, IGGで売れていない商品をヒットさせるのが
⾯⽩い



Kickstarter超え

Kickstarterで€20,407 (260万円程度)

おかわり合わせて1000万円超



Kickstarter超え

Kickstarterで$33,964 (380万円程度)

おかわり合わせて1000万円超



Kickstarter超え

Kickstarterで€28,402 (370万円程度)

おかわり合わせて約470万円



Kickstarter超え (2021/6/15~7/30)

Kickstarterで$8,407 (95万円程度)



Amazon.comで⾒つけた事例 (2021/4/28~6/29)

⽇本では無在庫セラーのみ



ググって⾒つけた事例 (2021/4/16~5/31)

• ドイツの会社にコンタクト
• ⽇本に代理店あり (なぜか中国⼈が運営)

• ⽇本語サイトはGoogle翻訳らしきヘンな⽇本語
• クラファンやってみない︖と打診



⼀番⼤切なこと︕



質問︓

⼀番⼤切なことって何でしょう︖



成⽥さんの教え (佐藤の解釈)

ありきたりだけど
マインドが⼀番⼤事



トニーロビンズのUPW受講してきました
UPW＝UNLEASH THE POWER WITHIN



トニーロビンズのUPW受講してきました
UWP＝UNLEASH THE POWER WITHIN

• 恐れを克服する
• 決断し、宣⾔し、決⼼する
• 神経系の条件付け
• 葛藤を⼿放す
• バイタリティ

 ようは⼼の持ちよう
 ⾬が降っても⾃分の責任と考えることが出来るか︖
 Plan-Bを考えておく
 攻めの姿勢を崩さず⽬標に向かって邁進



・時間は⼤切に。。。

・家族はもっと⼤切に。。。

・いい時もあれば悪い時もある

・リスクの許容度は⼈それぞれ

・でも思い切ってリスクを取らないと成⻑しないこともある

・⾏動しながら軌道修正していけばよい

・⾏動しないと成⻑しない (退化していく)

最後に



Q&A


